411101’ GROU




AMOR Group auf einen Blick

International fuhrender Lizenzpartner fur Schmuck mit innovativem Multichannel-Vertriebskonzept

Eckdaten zur AMOR Group Vertriebskanile nach Landern

Grundung: 1978

Standort (Headquarter): Hanau, Deutschland

Management: Luca Manes (CEQO) & Tobias PalRberger (CFO)

Sell-Out: 124 Mio. im Geschaftsjahr 24/25

Wesentliche Partnerschaften: GALERIA, Manor, INNO, Liverpool, “«\/
El Corte Ingles, Amazon, Zalando,
OTTO, Douglas, Tchibo, AboutYou,
Tom Tailor, JOOP!

Locations:
@ Headquarters
(] Logistikzentrum

Il \Wesentliche Vertriebsregionen

Andere Vertriebsregionen u.a.: Australia,
Netherands, Sweden, United Kingdom,
Czech Republic, Luxembourg, Belgium,
Poland, Austria, Turkey, Finland,
Greece...

Multichannel Vertriebskonzept fur Lizenzpartner

B2B & D2C-Vermarktung uber
relevante Marktplatze

E-Commerce / Social Media Marketing auf
relevanten Platformen

>1.200 Point-of-Sale in allen relevanten
Warenhausern
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Vorteile mit der AMOR-Group auf einen Blick

Durch Erfahrung und ein individuelles Distributionsnetzwerk, ist AMOR der bevorzugte Lizenzpartner im Schmuckbereich

AMOR als System-Marktfiihrer Time to Market

Marktfihrer fir Systemgeschaft Durch direkte Kommunikation und agile Handlungsweisen ist eine

schnelle Distribution gewahrleistet.

Fundierte Projekt-/und Branchenexpertise

Starkes Partner-Netzwerk in der Beschaffung, Design \
und Distribution von Schmuck

Experte fiir Lizenzpartner

Langjahrige Erfahrung mit Lizenzpartnem aus dem
Fashion- und Kunstlerbereich

N Zielgerichtete Vermarktung

Individuelle Vermarktungsstrategie nach den
Bedurfnissen/Kundengruppe des Lizenzpartners

Internationale Kompetenzen

Weltweites Netzwerk an Department Stores Partnern
und Dienstleistern

Effiziente Arbeitsprozesse Schaffen von Transparenz & Vertrauen
Erfahrung in der nahtlosen Ubemahme von Projekten Die Fortschritte und Vermarktungsplane werden
und Aufsetzen neuer Vertriebskanale regelmaRig mit den Partnem geteilt und abgestimmt




AMOR Brand-Portfolio inkl. Kooperationen

AMOR Brand-Portfolio inkl. Kooperationen

Multichannel
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Produkt-Design Konzepte in Abstimmung mit dem Partner

Ohrschmuck Halsschmuck Das System / Die Idee

= Mix aus Basics & Statement Pieces

» Modulares System zum Layern und Sammeln E » |ndividuell

= Kundenbedurfnisse

= Perfekt zum Kombinieren = Personliche Identitatsmarker (Buchstaben, Symbole)

= Individuelle Absprachen

= Zusammenstellung der Kollektion

= Anforderung der Kundenbedurfnisse

= Vielfaltig von klassisch bis modisch-trendy
= Exklusive Verkaufsaktionen

= Warensicherung fur AM- oder RF-Systeme
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Verpackungs- und Prasentationskonzept

Verpackungen & Boxen Prasentation am POS Specials
= Adventskalender evtl. Collab: mit

anderen Partnern

= Hochwertige Schmuckboxen = Displays fur Drogeriemarkte und Filialisten

= Einheitliche Designs = Geeignet fur Einzelprodukte und Bundles

= Geschenkboxen

= Verpackungslosungen fur Online &
stationaren Handel

» Einfache Integration in bestehende Store-

Konzepte = Signierte Limited Boxen




THANK
YOU

29-6-2026

Amor GmbH

Lars Richter

M: +49 170 41 89 625

amaor GROUP


mailto:Lars.richter@amorgroup.de
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